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Puntos a considerar para ser exitoso en los negocios emprendidos
Razones posibles de éxito en los negocios emprendidos son varias. No existen recomendaciones estandarizadas, pero estas pueden ser gran utilidad al momento de emprender una nueva actividad.

1.- Compra de empresa: Considerar los aspectos establecidos en publicación sobre recomendaciones para comprar una empresa, especialmente al comprar un negocio funcionando. Si es un negocio nuevo se deben considerar además los aspectos siguientes.
2.- Modelo de negocios:  Es importante definir un modelo de negocio, que tenga claro los ingresos y los gastos. Muchos emprendedores le ponen mucho corazón al negocio y no definen bien sus ingresos, trabajando por emociones personales y no incrementando sus ingresos, lo que llevará el negocio al fracaso.

3.- Redes de contacto: Tener y potenciar redes de contacto en forma personal y no virtual, las redes de contactos personales son las que salvan el negocio y lo potencian. Las redes sociales ayudan pero no son suficientes.

4.- Potencialidad de crecer: Los proyectos tienen que ser pensados para poder crecer, se tiene que ver el mercado local pero, adicionalmente, no se puede dejar de ver el mercado mundial, sus proyecciones, crecimiento y ventajas.

5.- Ajustar plan en la implementación: Flexibilidad en la implementación del proyecto, si bien es cierto persistir hasta lograr la meta, también es importante ajustar el proyecto en su ejecución y en algunos casos, se debe replantear todo el negocio de nuevo.

6.- Asesoría en la gestión: Se debe aceptar la asesoría como una herramienta de apoyo a la gestión, se debe ser tolerante a la crítica y al mejoramiento. El equipo de trabajo debe exponer los errores y mejorarlos.
7.- Comunicación interna: Se debe hablar abiertamente los problemas y las soluciones, se deben mejorar los aspectos mas débiles hasta llegar al éxito, de esta forma se llega a un aprendizaje completo del negocio.

8.- Internacionalización:  Tener la opción de la llegada de inversionistas locales a la empresa, para luego tener la visión y apertura para incorporar inversionistas extranjeros.

